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บทคัดยอ 
ในการศึกษาเร่ือง “กลยุทธการตลาดโรงสีขาวหอมมะลิอินทรียในเขตพ้ืนท่ีภาคตะวนัออกเฉียงเหนอื” มี

วัตถุประสงคเพื่อศึกษาปญหาและความตองการความชวยเหลือดานการตลาด โดยกลุมประชากรท่ีทําการศึกษา
คือ โรงสีในเขตพื้นท่ีภาคตะวันออกเฉียงเหนือ ท้ังท่ีรับซ้ือและไมไดรับซ้ือขาวหอมมะลิอินทรีย โดยใช
แบบสอบถามเพื่อสัมภาษณทางไปรษณยี (Mail Interview) โดยสงแบบสอบถาม 500 ตัวอยาง และไดรับ
แบบสอบถามตอบกลับจํานวน 107 ชุด คิดเปนรอยละ 21.4 ของแบบสอบถามท่ีสงออกไป วิเคราะหขอมูลโดย
ใชสถิติเชิงพรรณนา ไดแก รอยละ ความถ่ี การหาคาคะแนนเฉล่ียและคาเบ่ียงเบนมาตรฐาน และสถิติเชิงอนุมาน 
ไดแก F-test การวิเคราะหความแตกตางรายคูดวยวิธี Least Significant Difference (LSD)  

จากการศึกษาพบวา ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญเปนเพศชาย  โดยมีอายุประมาณ 41-50 ป การศึกษา
อยูในระดับปริญญาตรี  สถานภาพในกิจการของผูตอบแบบสอบถามเปนเจาของกจิการ/บุคคลในครอบครัว มี
ปญหาดานผลิตภัณฑ ปญหาดานราคา ปญหาดานชองทางการจัดจําหนาย และปญหาดานการสงเสริมการตลาด 
อยูในระดับมาก สวนปญหาดานนโยบาย/บริการของรัฐ อยูในระดับมากท่ีสุด มีความตองการความชวยเหลือ
ดานราคาในระดับมากท่ีสุด สวนความตองการความชวยเหลือดานการเตรียมความพรอมในดานการตลาด, ดาน
ผลิตภัณฑ, ดานชองทางการจัดจําหนาย, ดานการสงเสริมการตลาด และดานนโยบาย/บริการของรัฐ อยูในระดับ
มาก และไดเสนอกลยุทธการตลาดของโรงสีขาวหอมมะลิอินทรียในภาตะวันออกเฉียงเหนือ ดังนี้  

กลยุทธสําหรับโรงสีท่ีมีเงินลงทุน 1-5 ลานบาท 6-10 ลานบาท และ มากกวา 15 ลานบาท   เชน ควรมี
การใหความรูและสนับสนนุเงินในการลงทุน  ใหความรูในการเตรียมความพรอมในดานสถานท่ีดําเนินการ  ให
ความรูในการเตรียมความพรอมในดานการจัดหาและอบรมบุคลากรในกิจการ  ใหความรูในการเตรียมความ
พรอมในดานการผลิต  ใหความรูเร่ืองมาตรฐานการควบคุมคุณภาพสินคา  และ จัดอบรมใหความรูและ
คําปรึกษาในการสรางตราสินคา  เปนตน 

กลยุทธสําหรับโรงสีท่ีมีอายุ ตํ่ากวา 5 ป 5-10 ป 11-15 ป และ มากกวา 15 ปข้ึนไป   เชน จัดฝกอบรม
และใหคําปรึกษาในการดําเนนิการ  ใหความรูและสนบัสนุนเงินในการลงทุน  ใหความรูเร่ืองมาตรฐานการ
ควบคุมคุณภาพสินคา  ใหความรูในการออกแบบและพฒันาบรรจุภณัฑผลิตภัณฑขาวหอมมะลิอินทรีย  สงเสริม
ใหมีการใชเทคโนโลยีและเคร่ืองจักรท่ีทันสมัยมาใชในกิจการ  มีการกําหนดมาตรฐานราคาท่ีแนนอน  และให
ความรูและจัดหาชองทางท่ีสามารถจําหนายผลิตภัณฑขาวหอมมะลิอินทรีย  เปนตน 

กลยุทธสําหรับโรงสีท่ีมีลักษณะของกิจการเปน ประกอบการเจาของคนเดียว หางหุนสวนจํากดั บริษัท
จํากัด และสหกรณ เชน ใหความรูและสนบัสนุนเงินในการลงทุน  ใหความรูในการเตรียมความพรอมในดาน



สถานท่ีดําเนินการ  ใหความรูในการเตรียมความพรอมในดานการจัดหาและอบรมบุคลากรในกิจการ  ใหความรู
ในการออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑผลิตภัณฑขาวหอมมะลิอินทรีย  และ กําหนดใหราคาขายผลิตภัณฑขาว
หอมมะลิอินทรียสูงกวาราคาขาวท่ัวไป  เปนตน 

กลยุทธสําหรับโรงสีท่ีมีลักษณะตลาด ขายในประเทศ สงออกอยางเดียว และ ท้ังขายในประเทศและ
ตางประเทศ เชน  ใหความรูและสนับสนนุเงินในการลงทุน  จัดอบรมและใหความรูเร่ืองมาตรฐานตางๆ ของ
ขาวหอมมะลิอินทรีย  กําหนดใหราคาขายผลิตภัณฑขาวหอมมะลิอินทรียสูงกวาราคาขาวท่ัวไป ใหความรูและ
จัดหาชองทางที่สามารถจําหนายผลิตภณัฑขาวหอมมะลิอินทรีย  และ ใหการสนับสนุนอยางจริงจังและตอเนื่อง  
เปนตน 

ดังนั้นกลยุทธการตลาดโรงสีขาวหอมมะลิอินทรียในภาคตะวันออกเฉียงเหนือ ไดแก ดานการเตรียม
ความพรอมในดานการตลาด ใหความรูและสนับสนุนเงินในการลงทุน  ใหความรูในการเตรียมความพรอมใน
ดานการจดัหาและอบรมบุคลากรในกิจการ  และ ความรูในการเตรียมความพรอมในดานสถานท่ีดําเนินการ ดาน
ผลิตภัณฑ จดัอบรมและใหความรูเร่ืองมาตรฐานตางๆ ของขาวหอมมะลิอินทรีย  ใหความรูเร่ืองมาตรฐานการ
ควบคุมคุณภาพสินคา  จัดอบรมใหความรูและคําปรึกษาในการสรางตราสินคา  และ ใหความรูในการออกแบบ
และพัฒนาบรรจุภัณฑผลิตภณัฑขาวหอมมะลิอินทรีย ดานราคา มีการกําหนดมาตรฐานราคาท่ีแนนอน  กํานหด
ระบบราคาในการจัดจําหนายท่ีเปนมาตรฐาน  และ กาํหนดใหราคาขายผลิตภัณฑขาวหอมมะลิอินทรียสูงกวา
ราคาขาวท่ัวไป  ดานชองทางการจัดจําหนาย ใหความรูและจัดหาชองทางท่ีสามารถจําหนายผลิตภัณฑขาวหอม
มะลิอินทรีย  ใหความรูในการบริหารสินคาคงคลัง  และ สนับสนนุและใหโอกาสในการเลือกทําเลที่ต้ังของ
กิจการท่ีเหมาะสม ดานการสงเสริมการตลาด ความรูและสนับสนุนในการโฆษณาผลิตภัณฑ/องคกร  จัดอบรม
และใหความรูเร่ืองดานการสงเสริมการตลาด ประกอบดวย การขายโดยใชพนักงานขาย, ความรูเร่ืองการสงเสริม
การขาย และความรูและวิธีการทําตลาดทางตรง  และ ความรูและสงเสริมใหมีการจัดกิจกรรมสงเสริมการตลาด  
ดานนโยบาย/บริการของรัฐ ใหการสนับสนุนอยางจริงจังและตอเนื่อง  อํานวยความสะดวกในการติดตอการ
ภาครัฐ  และ จดัใหมีหนวยงานในการสงเสริมการตลาดของขาวหอมมะลิอินทรีย 
 
 


